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Kort om SKl’s forhold til dynamiske
indkgbssystemer (DIS)

SKI er en rammeaftalefabrik

* Vi udbyder 10 - 15 rammeaftaler om aret og har
i alt ca. 50 rammeaftaler i vores portefgjle

* Rammeaftalerne omsaetter for ca. 10-12 mia.
DKK arligt

* Men vi arbejder samtidig pa at blive 100 meter
mestre i DIS




Hvor mange dynamiske
indkgbssystemer har vi i SKI?

Nuveerende systemer (i drift)

* 02.06 Standardsoftware
(2021) - Ethics

02.40 Digitale leeremidler
(2019) - Ethics

02.70 AV-lgsninger (2022) -
SKI's dynamiske
indkgbssystem

som supplement til 50.70 AV-
udstyr

« 50.86 Biler (2017)

e 02.22 It-drift (2023) - SKI’s
dynamiske indkgbssystem

Kommende systemer (udbud)

* 02.07 Kommunikations-
produkter (2023) - SKI’s
dynamiske indkgbssystem

som supplement til 50.07
(2023)

* 02.19 Fagsystemer (2023) -
SKlI's dynamiske
indkgbssystem

som supplement til 02.19
(2023) — rammeaftale

 02.01 Genbrugt IT-udstyr

« 17.13 Management
konsulenter
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Hvornar fungerer dynamiske indkgbsystemer godt i SKI-
sammenhang?




SKI’s saerlige situation
é
* SKI er som indkgbscentral i en seerlig situation ift. DIS ‘ . | | l
* DIS’er udbydes til brug for andre og indkgbene foretages e ‘

“decentralt”
* Dette betyder, at indkgbsgenstanden,

evalueringsmodellen, kravspecifikationerne og
leveringskontrakten skal kunne rumme alle SKI’s kunders

behov .
i
* Samtidig skal SKI ikke vaere for greensesggende og derved “
udfordre det juridiske fundament, som SKlI’s kunder
baserer deres indkgb pa h




Hvornar bruger vi DIS og rammeaftaler i SKI?
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RAMMEAFTALE

DYNAMISK
INDK@BSSYSTEM
(DIS)
P\ «®m
eller B
SK! &

e Et modent marked ° Hﬂj UdViklingShaStighed
* Hgj standardiserbarhed * Producentdrevet marked med mindre

o aktarer
« Ensartet behov pa tveers af kunder

« Et marked i hastig udvikling

» Sveert ved at standardisere




Sammenspillet mellem rammeaftaler og DIS

Sesteskendeaftaler
samlet

_______________

Generelt |
- -
s

A

Rammeaftale Generiske behov —
egnet

Sgskendeaftaler:

« 50.70 — 02.70 (AV) 2
+ 50.07 - 02.07 (Kom IKT) K e A
o 02.19 —02.19 (Fagsystemer) | ——— Y JN NG
Unikke behov
DIS egnet
Sp:cifik .7
Lav Pris . Haj




Hver indk@bsmetode til hvert formal

RAMMEAFTALE - velegnet til standardiseret DIS — velegnet til specialiserede indkgb
indkgb med fokus pa totalomkostninger

Pa SKI’'s rammeaftaler far man
typisk:

Pa et DIS kan man:

Behovsopggare/
kravspecificere friere
indenfor genstandens og
udbudsmaterialets rammer

Fakt_ur_amat_ch = il + Sikre et altid opdateret
administration e —

Direkte tildeling

Bestilling via E-katalog

Starre indkgbsvolumen =
Bedre priser

@ge konkurrencen pa niche-
omrader og pa mindre
opgaver

Fast sortiment - Sikkerhed
for hvilke produkter/ydelser

: Det sikrer konkurrence pa nye
der bliver leveret

omrader og sikrer mere
innovative lgsninger

Det er godt for
samfundsgkonomien

SKI (XN




- DIS 02.70 AV-Lgsninger .
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Hvad kan handles pa systemet?

Projektorer

Skeaerme (LED, LCD og digitale pyloner)
Interaktive display

Lydudstyr (f.eks. hgjtalere, mikrofoner og
teleslynger)
Udstyr til streaming og online videomgder
(f.eks. codecs og kameraer)

Leerreder

Kameraer

Beslag og standere

10.
11.
12.

13.

14.

15.
16.

Styresystemer (f.eks. controllere, betjeningspaneler og
styreenheder)

Tradlgst preesentationsudstyr

Installationsmateriel (f.eks. kabler, rack og kanal)
(f.eks.

mixere, DSP, transmittere, splitter, mv.)

Signalbehandlingsenheder switches, scalere,
Service-, installation- og bortskaffelsesydelser af AV-
lasninger samt kurser og radgivning vedr. AV-lgsninger
Digital mgderumsskiltning

Informationssystemer

Lysudstyr (f.eks. videolys, rig og kraner)
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Hvornar bruger man 02.70 (DIS) i stedet for 50.70 (Rammeaftale)

Kundebehov

Standardudstyr
Kvantitet
Direkte tildeling

Lasningskab
Specialudstyr
Kvalitet

Konkret indkagb (Mini-udbud)

50.70
AV-udstyr
Forpligtende

02.70
AV-lgsninger
Frivillig

Direkte tildeling

Kategori 1

Kategori 2
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Tildelingskriterium Underkriterier Delkriterier

Kategor.i 1 Omkostninger Pris p& produkt, energiforbrug, og
Omkostninger (skal veegte 100%) reservedele.

Pris pa produkt, energiforbrug, og

Pris reservedele.

(skal mindst veegte 51% og
maksimalt 80%)

Milja
(min. 0% - maks. 100%)

Funktioner
(min. 0% - maks. 100%)

Kategori 2:
Bedste forhold mellempris ( | | | |~
og kvalitet

Leveringsvilkar
(min. 0% - maks. 100%)

AEstetik
(min. 0% - maks. 100%)

Kvalitet

(skal mindst veegte 20% og Innovation
maksimalt 49%) (min. 0% - maks. 100%)

Brugervenlighed
(min. 0% - maks. 100%)

Radgivning
(min. 0% - maks. 100%)

""" Genbrug
S (min. 0% - maks. 100%)




Hvordan er det sa gaet med aftalen?




Erfaringer - de gode

- Kombinationen af de 2 aftaler (RA + DIS)

- Kombinationen af de to aftaler sikrer en naeste fuld plade
ift. at opfylde kundernes indkgbsbehov.

* Brugervenligheden

+ Den digitale understgttelse af DIS gar det nemt at
gennemfgre et indkab uden den store udbuds-
/indkgbserfaring.




Eksempel pa den digitale understgttelse af 02.70

Forberedelse Offentliggarelse Evaluering Afslutning

B e e EE ST Rl | ':l--—----------------—---------------------—----e

Evt. markedsdialog = Se og besvar spergsmal (85 dage til spargefrist) = Gennemga filbud = Indga leveringskontraki
Klarger materiale = Modtag tilbud (95 dage til tilbudsfrist) = Evaluér = Afslut indkeb

Saet tidsfrister » Indhent dokumentation = Generer udbudsrapport
Godkend og offentligger = Tildel og giv afslag

Materiale Frister Potentielle leveranderer

De digitale dokumenter nedenfor udger materialet til dit indkeb. De informationer, du oplyser, bliver automatisk genbrugt pa tveers af hele materialet. Du kan rette i dokumenterne, indtil du godkender
og offentligger indkebet. o

Dokument Fil Angiv status

(i
Kravspecifikation =2
SKI kravspecifikation Kravspecifikation Kladde ~
(i

ans

ans

Leveringskontrakt
“ SKI Leveringskontrakt, Opfordring og CSR Opfordring Kladde ~

CSR

ans

SKI trepartsaftale @ Trepartsaftale
Leveringskontrakt, Opfordring og CSR
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Eksempel pa den digitale understgttelse af 02.70

LEVERINGSKONTRAKT OG OPFORDRING

SENEST £NDRET AF INDKIZBS BRUGER, 10.5.2023 11.19

Der mangler data i formularen.

Summen af delkriterierne skal veere 100% (Summen er 50% Nogle vardier mangler eller er ikke tal)

EVALUERING AF INDKOMNE TILBUD

VAGTNING AF UNDERKRITERIERET KVALITET i )
49% kvalitet og 51 % pris - ‘
VALG AF DELKRITERIER o

Hvilke delkriterier skal anvendes til at evaluere dette konkrete indkgb.
Miljz

Funktionalitet

Leveringsvilkar

fstetik

Innovation

Brugervenlighed

Radgivning

O0RO0008 0O

Genbrug

SKI (XN

8.1 Tildelingskriteriet "Bedste forhold mellem pris og kvalitet”
Tildeling sker til den tilbudsgiver, der har afgivet det ekonomisk mest fordelagtige tilbud | henhold til
tildelingskriteriet "Bedste forhold mellem pris og kvalitet™.

Evaluering af tilbuddene efter tildelingskriteriet " Bedste forhold mellem pris og kvalitet” vil ske pa baggrund af
underkriterierne pris og kvalitet som vasgter henholdsvis 51 % og 49 % - se skemaet nedenfor

Underkriterium Vagtning
Kvalitet 49 %
Pris 51 %

Evalueringen gennemfares i tre trin:
1. Kunden evaluerer den tilbudte kvalitet, jf. punkt 8.1.1, og tildeler point, jf. punkt 8.1.2.
2. Kunden evaluerer den tilbudte pris, jf. punkt 8.1.3.

Version 1.0 Side 6 af 11

02.70 AV-lesninger SKI /Q\
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Eksempel pa Evalueringen fra 02.70

Overblik Kommunikation (13) Indkomne tilbud Evaluering Afslutning

Tildelings- og afslagsbreve sendt 4.10.2022 17.02
Indga leveringsaftale under fanen "Afslutning”.

Se evalueringsnotat ()

Leverandsr Kontraktsum e Samlede omkostninger Dokumentation

Se dokumentation

Afslag ! Tildelingsbrev

4 Upload tildelingsbrev

Tildelingsbrev.

Brug eget

1.110.163,00 kr. 1.353.933,33 kr. @
1.413.177,83 kr. 1.701.640,12 kr. @
1.275.354,00 kr. 1.750.714,91 kr. @

4 Upload afslagsbrev

Afslagsbrev:

Brug eget

4 Upload afslagsbrev

Afslagsbrev:

Brug eget

4 Upload afslagsbrev

Afslagsbrev:

Brug eget
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Erfaringer - de mindre gode

* Det er stadig sveert

- DIS er stadig sveert at forsta for brugerne. Det er stadig
en ny indkgbsform, som ikke er kommet ind under huden.

« Selv om brugervenligheden er forsggt gget med den
digitale understgttelse, kreever det stadig nogen udbuds-
/lindkgbserfaring at gennemfare et indkgb pa 02.70.

- Det er stadig tungt at drifte systemet og vedligeholde
materialet.

- Hvad ville vi ggre anderledes naeste gang?

* Viville lave DIS’et endnu mere simpelt — feerre
udfaldsrum.

« P& den made er det nemmere for brugerne og
leverandgrerne at overskue og for SKI at
vedligeholde og radgive om systemet.




Sp@rgsmal?

Jacob Nistrup Berg

Udbuds- og DIS-jurist
jnb@ski.dk
+45 24 26 64 36
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