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INTRO
• Oplægget er udtryk for mine holdninger og ikke Femern A/S’

• Referenceramme: Anmodning om yderligere dokumentation handler om, hvorvidt vi som 
ordregiver efter fristen skal forfølge viden, der kan ændre udfaldet af et udbud
• Kolin GA præmis 76?

• Vi bruger praktisk talt aldrig adgangen i § 159, stk. 5 på ansøgninger og tilbud
• En blanding af held og principper
• I ”gamle dage” havde vi måske søgt forståelsen af visse forhold bekræftet (KLFU 25/9-2019)

• Praktisk vinkel: hvorfor ikke indhente yderligere dokumentation
• Ret og ikke pligt
• Det er ikke praktisk at indhente yderligere
• Især en meget vid fortolkning af adgangen vil væsentlig udfordre tidsplaner for udbudsprocesser

• Praktisk vinkel: hvorfor skepsis i relation til Eksponentsagen?
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FEMERN A/S OG UDBUD
• Femern A/S er en del af en større organisation

• Hver kontrakt forankret ved en direktør

• Beslutningstagere/fagspecialister
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DET UPRAKTISKE I AT INDHENTE YDERLIGERE
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Læsning og notetagning
Konklusioner og 

evaluering
Behandling ved 

ledelsen



EKSPONENT I PRAKSIS
• Hvilken fejl eller mangel var der i ansøgningen?

• Hvad skal jeg sige til mine fagspecialister, at de skal holde øje med?
• Ansøgningen var helt efter hensigten? I den retning KLFU 9/9-2021

• Objektivt konstaterbart at oplysninger forelå før fristen?
• Vidneforklaringer i vores udbud?

• Hvordan ved man, hvad der skal suppleres med?
• Årsregnskaberne i Manova giver jo sig selv – men hvad hvis der er et valg? 
• Ansøgning går ud på 1) at vælge og 2) beskrive referencer – får man en ommer på 1? Sortimentsudbud? 
• KLFU 19/1-2024 – det endelige indhold

• Har det nogen betydning, om der er en øvre grænse for antallet af referencer?
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FORARBEJDERNES SYN PÅ ESPD
• I forarbejderne kan man læse, at man eventuelt bare kan få ESPD efterindsendt

• Hvad har man i det hele taget så modtaget som ansøgning?
• Hvor mange skal man henvende sig til for at spørge, om de måske har glemt at indsende et ESPD?
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UDBUDSRETLIG TVIVL?
• Gælder begrænsningerne i § 159, stk. 5 og 6, hvis jeg skal gennemføre en ”effektiv kontrol”, jf. §

159, stk. 3, eller § 164, stk. 2?

• Synes ikke at være tilfældet jf. f.eks. KLFU 1/5-2019 og 25/2-2021
• ”anmode vindende tilbudsgiver om på ny at bekræfte” – hvad er forskellen til KLFU 25/9-2019?

• Hvad er den praktiske forskel på:
• Et tilbud der er ”ufuldstændigt, fejlbehæftet eller mangler dokumentation”; og
• Et tilbud der bringer ordregiver i et ”tvivlstilfælde” der kræver kontrol?
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TAK FORDI AT I LYTTEDE MED
• Spørgsmål?
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